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Resumen: El presente trabajo tiene como objeto investigar la
relacién entre emocion y persuasion en la Ciropedia de Jenofonte, no
solo analizando sus expresiones léxicas, sino también los escenarios
y el contexto en donde se manifiestan. Esta obra, usualmente
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considerada como el epitome de la teoria del liderazgo elaborada por
el filésofo ateniense, nos muestra una faceta crucial de Ciro: su
capacidad de apelar a distintas emociones dependiendo de las
audiencias a las que se dirigia.Tal indagacién nos permitira rastrear
los elementos constitutivos de una posible teoria de las emociones en
Jenofonte, lo cual, como veremos, se diferencia parcialmente del
tratamiento que Aristoteles elaborara con posterioridad en la
Retdrica, pero también del de sus predecesores historiograficos,
Herédoto y Tucidides. La teoria de Jenofonte revela una complejidad
que excede la mera apelacién a las emociones mediante el discurso
como medio de persuasién y presenta una intima relaciéon con el
discurso politico y constitucional del s. IV a.C.

Palabras clave: Jenofonte, Ciro, emocién, persuasion, retorica.

Abstract: The present work has the object of investigating the
relation between emotion and persuasion in Xenophon’s Cyropaedia,
not only by analyzing its lexical expressions, but also the emotional
scenarios and the context in which they manifest. The Cyropaedia,
usually considered as the epitome of Xenophon’s theory of
leadership, shows us a crucial characteristic of Cyrus: his capacity of
appealing to different emotions depending on the audience. This
inquiry will allow us to trace the constitutive elements of a possible
theory of emotions in Xenophon, which we will see, differs partially
from the Aristotelian treatment in the Rhetoric, but also from his
historiographic ~ predecessors, ~Herodotus and Thucydides.
Xenophon's theory reveals a complexity that exceeds the mere
appellation to emotions through speech as a means of persuasion and
shows an intimate relation with the fourth century B.C. political and
constitutional discourse.
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En' el segundo libro de su Retdrica, Aristteles presenta un
sofisticado analisis de siete emociones cardinales (mdfn):? la ira, la
amistad, el temor, la vergiienza, la gratitud, la compasion, y la
envidia. Analiza estas emociones vinculandolas con sus opuestos (e.
g., la hostilidad en oposicion a la amistad, la calma en oposicion a la
ira) o con otras emociones relevantes (e. g., la emulacién relacionada
a, pero también distinguida de, la envidia). La inclusion de las
emociones en un tratado de retérica se justifica en base al presupuesto
de que el conocimiento de las emociones (puntualmente de su
dimension cognitiva y social) ayuda al orador a ser mas persuasivo
(Arist. Rh. 2.1378a6-22).3

Los discursos forenses no representan el tinico contexto en el cual las
emociones juegan un rol importante. Otro aspecto significativo del

! Esta es una nueva version enriquecida de una publicacién previa aparecida en la
revista Phoenix, n. 70(1/2), p. 40-63.

2 Para el termino n&Bog y su relacién a nuestro moderno “emocién”, ver Konsten
(2006, p. 3-40). Aristoteles analiza las emociones (nd&6n), las cuales, de acuerdo
con su opinidn, tienen un fuerte aspecto cognitivo. La definicién de qué es una
“emocion” es un asunto controversial. Cairns (2008, p. 43) concede que es fitil
intentar encontrar una definicién unificada para el término “emocién”. Cf. Cairns
and Fulkerson (2015). En este articulo, no trato las emociones como entidades
monoliticas. Siguiendo a Rosenwein (2006, p. 4-5) y otros académicos, uso el
término “emocién” en una forma mas integral (sin implicar distinciones entre
emociones y sensaciones, emociones primarias y secundarias, etc.), ofreciendo
aclaraciones, cuando sean necesarias, sobre el significado cultualmente especifico
de las emociones antiguas. Para un estudio actualizado sobre las emociones en la
antigliedad, ver Cairns (2019).

3Interesantemente, sin embargo, el rol especifico de las emociones en la retérica
emerge solo indirectamente. Aristoteles enumera tres cualidades que vuelven
persuasivo a un orador: la prudencia (¢povnoig), virtud (épetr]) y benevolencia
(etvow). El asocia las emociones a la tltima de estas tres cualidades, con la
implicacién de que el conocimiento de las emociones ayuda al orador a ganar la
benevolencia de la audiencia. Ver Grimaldi (1988); Fortenbaugh (2002, p. 16-18);
Konstan (2006, p. 36-37). Es pertinente notar que el aspecto practico de estos
tratados se va desvaneciendo en el curso del andlisis de Aristételes, y que el
segundo libro de la Retdrica termina siendo una valiosa guia tedrica sobre las
emociones, en vez de una herramienta 1til para los oradores. Ver Rapp (2002, p.
338-345), quien comenta sobre la tension entre los aspectos practicos del tratado y
el énfasis sobre las emociones. Cf. Kennedy (1963, p. 82-87). Para una
contextualizacion de la Retdrica de Aristételes, ver Piepenbrink (2020)
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estudio de las emociones es la apelacion emocional a la cual los
lideres recurren con el fin de persuadir a su audiencia (seguidores,
aliados, pares, etc.). Algunas décadas previas al tratamiento
aristotélico de las &0On, Jenofonte ofrecié un detallado andlisis sobre
las emociones relevantes a la amplia problematica de a la capacidad
de un lider de persuadir a sus seguidores. Jenofonte desarrolla su
perspectiva a lo largo de una variedad de obras escritas en diferentes
géneros. El presente trabajo se enfocara en la Ciropedia. Esta obra,
que ha sido acertadamente caracterizada por James Tatum como “el
centro de gravedad hacia el cual todo es atraido” (Tatum, 1989, p.
37), puede ser examinado como un caso de prueba y al mismo tiempo
como un epitome de la teoria del liderazgo de Jenofonte.*

La Ciropedia narra la vida de Ciro el Grande, fundador del imperio
persa, a quien Jenofonte considera un lider ideal, dado que logré
ganar la obediencia voluntaria de sus seguidores.” La emocién y la
persuasién tienen un rol prominente en esta obra. Jenofonte presenta
a Ciro en varias instancias pronunciando numerosos discursos,
apelando a o manipulando emociones, con el objetivo de persuadir a
su audiencia.® También utiliza la frase ¢¢ péoov (“en el medio”), la
cual es una expresion democratica por excelencia, para describir la
postura de Ciro (X. Cyr. 3.3.7, 4.1.1, 7.5.46 [év péoy]) y con

4 Para el uso del término “teorfa del liderazgo” en Jenofonte, ver Sandridge (2012,
p. 6-7). Se refiere a la reflexién tedrica en torno a temas de liderazgo que
encontramos en la obra de Jenofonte. Coincido con Sandridge en que el término
puede ser usado para Jenofonte, por mas que Jenofonte no es un “teérico” en el
sentido moderno.

> La bibliografia sobre la Ciropedia es amplia. Cinco monografias han sido
dedicadas a esta obra. Due (1989); Tatum (1989); Gera (1993); Nadon (2001); y
Sandridge (2012). Cf. el comentario de Mueller-Goldingen (1995). Gray (2011, p.
246-290) critica los enfoques de Tatum y Nadon, a los cuales incluye en la
categoria de “lecturas oscuras” de Jenofonte, y aduce argumentos para defender la
“lectura inocente” (i. e., directa) defendida principalmente por Due y Gera. El
analisis de la Ciropedia propuesto en esta investigacién toma este debate en
consideracién, pero a su vez intenta superar la distincién “lectura oscura vs lectura
directa”. Cf. Tamiolaki (2017).

% Los discursos en la Ciropedia no han atraido mucho interés por parte de los
académicos. Ver Nicolai (2014) junto a la bibliografia que antecede, y Demont
(2014) para las técnicas de didlogo usadas en la Ciropedia.
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frecuencia relata medidas democraticas (o cuasi-democraticas):” Ciro
presenta propuestas sobre cuestiones especificas (politicas o
militares), para las cuales pregunta por la opinién y/o el acuerdo de
sus pares o stbditos.

En adelante, voy a investigar la conexion entre emocion y persuasion
en la Ciropedia enfocandome en cuatro emociones que Ciro utiliza o
a las cuales apela en su interaccion con diferentes audiencias: ¢prAia
(“amor o amistad”), éAmig (“esperanza”/”expectativa”), @86vog
(“envidia”), y 16ovr| (“placer”). Siguiendo las tltimas tendencias en
el estudio de las emociones, las cuales enfatizan la interconexién
entre varias emociones en determinados contextos (e. g., la esperanza
puede aparecer en pareja con el miedo, el amor con el deseo, la
envidia con los celos), analizaré una seleccion de “libretos
emocionales” en donde las emociones previamente mencionadas
juegan un papel importante.? Desde esta perspectiva, estoy interesada
no solo en las expresiones léxicas de emociones, sino también en los
escenarios emocionales donde los términos relacionados a las
emociones pueden estar ausentes.’ En este articulo me propongo,
primero, rastrear algunos posibles elementos de una teoria de las
emociones en la Ciropedia de Jenofonte, que pueden, en parte,
ayudar a diferenciar el tratamiento que Jenofonte hace en torno a las
emociones de la elaboracion Aristotélica en la Retdrica. En segundo
lugar, intentaré destacar las afinidades de Jenofonte, aunque también
las divergencias, con respecto a sus predecesores historiograficos
(Herodoto y Tucidides) en relacion con el tratamiento de las
emociones. Como los estudiosos de las emociones han observado, las

7 Para las implicancias de esta expresién, ver Vernant (1962) y mds recientemente
Macé (2010, p. 20-25).

8 Para el término “libreto emocional”, ver Cairns (2008, p. 46): “un libreto es una
pequefia narracién que usualmente abarca (por lo menos) las condiciones en las
que una emocién X ocurre, las percepciones y valoraciones de esas condiciones, y
las respuestas (sean sintomaticas, expresivas, o pragmaticas) que resultan”. Cf. el
término “escenario emocional”. Ver también Rosenwein (2006, p. 4-5), que resalta
el hecho que més de una emocion estd implicada en interacciones.

% Ver a continuacién, seccién IV (54-57), para la descripcién de la envidia de
Ciaxares (X. Cyr. 5.5. 25-26).



6 Archai (ISSN: 1984-249X), n. 31, Brasilia, 2021, e03111.

emociones pueden adquirir diferentes sentidos a lo largo del
tiempo.!? La obra de Jenofonte da cuenta de elaboraciones en el
tratamiento de las emociones que considero relacionadas a la
transicion hacia las nuevas realidades politicas del siglo IV a.C.
Finalmente, buscaré demostrar que la conexi6n entre emocion y
persuasion en la Ciropedia opera en varios niveles, los cuales,
usualmente, trascienden la tradicional postura de apelar a las
emociones mediante el discurso como medio de persuasion, y trataré
de inscribir las ideas de Jenofonte sobre la emocién y la persuasion
en el discurso politico y constitucional del siglo IV a.C.

I. La funcion programatica del prologo:
emocion, persuasion y liderazgo

Antes de proceder a un andlisis especifico de las emociones, es
pertinente examinar con mayor detenimiento el prologo de la
Ciropedia. Me gustaria sugerir que el prélogo puede proveer
interesantes reflexiones programaticas sobre la forma en que la
emocion y la persuasion operan en esta compleja obra. Jenofonte
comenta sobre las debilidades de todas las constituciones
(democracia, oligarquia, monarquia), declarando que los hombres,
contrario a los animales, son proclives a la resistencia. Por lo tanto,
todas las constituciones son eventualmente derrocadas, dado que son
incapaces de asegurar la obediencia voluntaria de los hombres por un
largo tiempo. Solo Ciro tuvo éxito en la creacién de un imperio
duradero, ya que conocia el arte del liderazgo y logré persuadir a sus
subditos para que lo siguieran voluntariamente.

A simple vista, parece que la persuasion se muestra mas prominente
en el prologo que las emociones: el verbo neiBopon (“obedecer”) y el
participio melBopevog (“obediente”) aparecen cinco veces. Mas
especificamente, el verbo meiBopon acontece en tres instancias,
describiendo respectivamente: a) la obediencia de los sirvientes a los

10 Ver Chaniotis (2012, p. 15-19). Cf. Rosenwein (2006, p. 41-44) sobre el nuevo
significado que el cristianismo le otorgé a la emocién del amor.
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amos en la esfera doméstica, b) la obediencia de los rebafios a sus
pastores, y ) la obediencia de los seguidores de Ciro.!! Sin embargo,
en estos pasajes el verbo meiBopan no es pasivo, en cuyo caso seria
traducido como “ser persuadido por alguien”. O bien es transitivo,
seguido de un objeto en caso dativo (traducido en este caso como
“obedecer a alguien”) o intransitivo, traducido simplemente como
“obedecer”.'? Es también pertinente notar que en la Ciropedia hay
solo cuatro apariciones de la forma pasiva émeioBnv, cada una
refiriéndose a la persuasién en torno a teméticas muy especificas,
en tanto la forma activa neiBw es atestiguada solo dos veces (X. Cyr.
1.5.9-10, 5.5.22.). Estas estadisticas sugieren que la persuasion en
esta obra no implica simplemente asegurar el consentimiento a una
decision politica;'* mas radicalmente, estd intimamente relacionada
(o casi identificada) a una emocién: devocion al lider ideal. Las

1 Apariciones de meiBopat: a) “Nos pareci6 haber observado que también en las
viviendas particulares muchos amos, unos con mayor niimero de criados y otros
con muy pocos, no son capaces de mantener ni siquiera a estos pocos en actitud
obediente (xpfioBan melBopévorg)”’; b) “Pues bien, nos parecia apreciar que todos
estos rebafios obedecen de mejor grado a sus pastores que los hombres a sus
gobernantes (¢0eAovoag meiBeaBan) ... y ain no tenemos noticias de que nunca un
rebafio se revelara contra su pastor, ni para desobedecerle (meiBeoBon) ni para
impedirle hacer uso de sus productos, sino que, al contrario, los rebafios son mas
ariscos con cualquier extrafio que con quienes los gobiernan y sacan provecho de
ellos”; c) “Pero, cuando caimos en la cuenta de que existi6 el persa Ciro, que
consigui6 la obediencia (éxtoato melBopévoug) de muchisimos hombres,
muchisimas ciudades y muchisimos pueblos, a partir de ese momento nos vimos
obligados a cambiar de idea y a considerar que gobernar hombres no es una tarea
imposible ni dificil, si se realiza con conocimiento. Por ejemplo, sabemos que a
Ciro le obedecian de buen grado (é0eAnoavtag meiBecBot) gentes que, unos
distaban de él muchos dias de camino, otros incluso meses, otros que no lo habian
visto nunca y otros que sabian bien que ni siquiera lo verian jamas, y, sin embargo,
estaban dispuestos a serle sumisos” (X. Cyr. 1.1-3; trad. Ana Vegas Sansalvador
[1987]).

12 yVer LSJ, sv. neibw

13 X. Cyr. 1.6.15 (Ciro persuadido por Ciadxares sobre la suficiencia de las
provisiones), 5.5. 16 (Ciro persuadido por Ciadxares para ayudarlo a enfrentar al
enemigo), 8.7.19 (Ciro persuadido sobre la inmortalidad del alma), 7-2-22
(&veneioBnv: Creso persuadido por el Rey de Asiria a atacar a Ciro)

14 Ver Chaniotis, Kropp, y Steinhoff (2008, p. 1-8) para la connotacién del verbo
“persuadir” en terminologia antigua y moderna.
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connotaciones de esta ecuacion son de amplio alcance y algunas de
ellas emergeran en el curso de mi analisis.

Podemos ahora enfocarnos en las emociones. Jenofonte no menciona
explicitamente emociones en el prologo. Solamente remarca que la
clave del éxito de Ciro fue su conocimiento del arte del liderazgo (X.
Cyr. 1.1.3: émotapévwg). Sin embargo, surge claramente de la
subsecuente narrativa, que el conocimiento del arte del liderazgo
también incluye el conocimiento sobre el manejo de las emociones
ajenas, aparte de las propias. Por lo tanto, el conocimiento de las
emociones muestra ser un importante aspecto de la estrategia de Ciro.
El siguiente analisis presenta ejemplos del manejo de o las
apelaciones a las emociones como una parte decisiva de sus
cualidades de liderazgo.

IL. Ciro frente a sus seguidores y aliados:
suscitando philia y eros

El término ¢p1Aiax cubre una amplia gama de acepciones en la antigua
Grecia, denotando benevolencia, afecto, amistad y amor.'®> En la
Retorica, Aristoteles estda mas interesado en la amistad entre
individuos. Alli distingue tres tipos de ¢1Aia: entre camaradas, basada
en la intimidad, y entre parientes (Arist. Rh. 2.1381b34).'¢ La
Ciropedia da cuenta de estas dimensiones de la ¢1Aia. Ciro con suma
frecuencia llama “amigos” (&vSpeg ¢piAor) a los hombres de su séquito
que pertenecen a la élite, principalmente a sus pares y oficiales de
alto rango,'” y no es muy abierto a las manifestaciones de afecto de

15 Ver la exhaustiva investigacién de Konstan (1997, especialmente p. 1-18). Dado
que en la antigiiedad el termino ¢1Aix era mas amplio que nuestro moderno
“amistad”, a lo largo de este trabajo voy a utilizar el antiguo termino griego.

16 £{8n 8¢ @Miag tanpeia oikeldng ovyyévela Kai Goa ToladTa.

7X. Cyr. 1.5.7, 2.1.11, 2.4.22, 3.2.4, 3.3.7, 4.2.38, 5.5.44, 6.4.13, 7.5.42 (¢piloug
Te Kai Gpyxovtag tév Ilepodv te Kai @V cuppdywv), 7.5.72, 8.4.32. Solo hay un
pasaje en el que Ciro llama Gvépeg ¢pihol a todos los soldados (mavrag tovg
otpoatietag, X. Cyr. 2.3.2).



OBSERVACIONES SOBRE LA EMOCION Y LA PERSUASION 9

las masas.'® También evita el beso de su pariente Artabazo, un acto
que es luego percibido como un rechazo a su amistad (X. Cyr.
7.5.48). Pero la Ciropedia también proporciona evidencia en favor de
dos tipos de ¢wAia, las cuales son politicas: ¥ la ¢gAia de los
seguidores hacia su lider y la ¢1Aia en tanto alianza. En el primer caso,
dAia puede ser traducida como “amor”, mientras que en el segundo
como “amistad”.

Amar al lider es un componente central en la teoria del liderazgo de
Jenofonte. Sus semillas pueden ser rastreadas hasta el siglo V a.C.,
cuando Pericles, en su discurso finebre, urge a los Atenienses a
convertirse en amantes (épaotdg) de su ciudad (Th. 2.43.1).
Jenofonte adapta esta idea remplazando el eros hacia la ciudad por el
amor (¢1Aia) hacia el lider ideal: para él, Ciro es el lider ideal, dado
que sus seguidores lo obedecen no por compulsién, sino por amor.
De manera similar, Jenofonte declara en la Andbasis que Ciro el
Joven era sumamente amado entre griegos y barbaros (X. An. 1.9.28-
29).%° La misma cuestién es tematizada en el Hierdn, un didlogo
imaginario entre el tirano de Siracusa, Hierdn, y el poeta Siménides,
presentado como una reflexion en torno a “los esplendores y miserias
de gobernar s6lo”.?! Aqui una de las mayores quejas del tirano es
precisamente el estar privado del amor de sus subditos (X. Hier. 1.37,
3.1-9, 8.1-10, 11.8, 11.11).%

Jenofonte presenta dos premisas teoréticas para la adquisicién del
amor: el otorgar beneficios (¢0 mowielv) y la generosidad

18 Ver, por ejemplo, la distincién entre 8xhog y ¢iAot (X. Cyr. 7.5.39-40).

19 Aristételes trata la dimension politica de la amistad in otros trabajos: en la Etica
Nicomdquea (8.5-6. 1158b1, 12, 23-25) €l habla sobre el afecto (¢piAnoig) entre
desiguales y remarca que en estas relaciones la parte superior es amada mas de lo
que ama; ver Konstan (1997, p. 93-95). En su Etica Eudemia (1242a6-7), observa
que la amistad politica emana de la utilidad (1} 6¢ TOAITIKT] GUVEGTNKE PEV KOTK TO
XPNolHoV Kal paAloTa), y distingue esta forma de amistad de la amistad jerarquica,
como la existente entre gobernantes y stbditos, padres e hijos, etc., argumentando
que esta mas basada en la igualdad; ver Schofield (1999); cf. Ludwig (2020).

20 008éva Kpivw OO TAEIOVWY ie@iAfioBat, cf. Tamiolaki (2016).
2 Tomo prestada esta expresion del titulo de Luraghi (2013).
22 of. Gray (2007).
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(drhavBpwmia).® Aristételes nota que la gente tiende a amar mas a
aquellos de quienes se benefician (Ret. 2.1381all: kai TOULG
Tenonkotag €0 PrAodow) y enfatiza el compartir las alegrias y las
penas como la base de la ¢grhia (1381a3-5: avaykn @ilov givon TOV
ovvndopevov Toig ayaboig kai ovvaiyobvia Tolg Avmnpoig).
Jenofonte también plantea las tematicas del beneficio y la
reciprocidad de sentimientos, pero no les atribuye igual importancia:
en efecto, el beneficio es considerado como un medio superior para
la adquisicion de benevolencia. En su conversacién con Ciro sobre
cuestiones de liderazgo, Cambises, el padre de Ciro, subraya la
dificultad de ser continuamente un benefactor y presenta como una
tarea necesaria (aunque en apariencia menos dificil) el compartir
emociones entre el lider y sus seguidores:

Sin embargo, el camino que hay que seguir para
hacerse amar por los soldados, prosiguid, cosa que en
mi opiniébn se encuentra entre las tareas mas
importantes, evidentemente es el mismo que cuando
se desea recibir el afecto de los amigos; en efecto, creo
que uno se debe mostrar como su protector. Pero, hijo
mio, dijo, es dificil todo esto: tener la capacidad de
beneficiar siempre a quienes uno desee beneficiar,
mostrar que compartes su alegria si les sobreviene un
éxito, que compartes su afliccion si les ocurre una
desgracia, que tienes interés en ayudarles en las
dificultades... Esta disposicién es, sin duda, muy
necesaria para prestarles ayuda. (X. Cyr. 1.6.24; trad.
Vegas Sansalvador, 1987).24

23 Mi enfoque en este trabajo recae sobre la elaboracién teorética de las cualidades
de Ciro y no en la realizacién de dichas cualidades (usualmente insuficientes). La
Ciropedia también problematiza los limites y dificultades con la que los lideres se
encuentran en la adquisicion del amor de sus seguidores. Para los limites de la
davBpwmia de Ciro, ver Gera (1993; p. 183); Tatum (1989; p. 269, n. 14); Nadon
(2001; p. 147); Azoulay (2004; p. 318-32) y Sandridge (2012; p. 79-96). Para la
amistad y liderazgo en Jenofonte, ver Buxton (2017).

24 A pévrot £ml 0 giAgioBon VO TV Apyopévev, Omep Epotye £v Toig peyiotolg
Sokel iva, §fjhov &TL 1 avTh 680¢ frep £l Tig Hrd TAV Pidwv oTépyecBon émbupoin:
€0 Yap oipot Setv moodvTa Qavepov eivat. GAAX To0To pév, Epn, & o, XOAETOV TO
el SuvaoBar €0 Totelv odg Gv Tig 20€AN: TO 8¢ ouvndopevoy Te paiveaBo, fv Tt
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La ¢rhavBpomia de Ciro es también manifiesta en muchos episodios
de la obra (con frecuencia muestra piedad, llora, y libera prisioneros
y cautivos),?® pero es en el tltimo libro de la Ciropedia donde
Jenofonte describe esta virtud de forma mas explicita y brinda
también un fundamento racional:

El método por el que nos parece que lleg6 a hacerse
amar intentaremos exponerlo. En primer lugar,
durante todo este tiempo, constantemente hacia la
maxima ostentacién que podia de magnanimidad,
porque estimaba que, de la misma manera que no es
facil amar a quienes dan la impresion de odiar, ni
albergar buena voluntad para quienes la tienen mala,
asi también los que son conocidos por su amor y buena
voluntad podrian ser objeto de odio por parte de
quienes se consideran amados. (X. Cyr. 8.1.48 - 8.2.1;
trad. Vegas Sansalvador, 1987).%

Es pertinente notar que el discurso y la argumentacién tienen un lugar
limitado en estas elaboraciones teoréticas. Se supone que Ciro es
capaz de suscitar la ¢1Aia de sus seguidores no a través del discurso,
pero principalmente a través de sus acciones y sus emociones, que
provienen de la relacién jerarquica entre él y sus seguidores, lo que
recalca aun mas su estatus superior. Por ejemplo, Ciro parece reacio
a aceptar muchos regalos de su aliado Gadatas, dado que esto podria
ser visto como un desafio a su estatus superior y lo haria sentir
avergonzado (X. Cyr. 5.3.33).?” El siempre debe estar en una posicién
de poder ofrecer beneficios materiales si es que desea asegurar
perpetuamente la obediencia voluntaria de sus seguidores. Esta linea
de pensamiento también puede ser observada en la descripcion de su

ayaBov adtoig ovpfaivn, kal cuvayBopevov, v TL KOKOV, KXi GUVETIKOULPETY
npoBupodpEVOV Talg Amopioig AOT®Y. .., TADTE TG ST HAAAOV CUUTIAPOHAPTETV.
% Ver, en més detalle, Due (1989, p. 163-170).

26 ¢g o0V ¢mi 10 @AEToBan Sokel Hpiv €ABelv, TodTo melpacdpeda Siynoacbat.
pATOV pev yap Six mavtog del tod xpovov griavBpwmiav Thg Yuxfig og éduvato
HOAOTO €ve@avilev, TYOOHEVOG, GOTEp 00 PASIOV €0TL QOIAETV TOLG HIOETV
SokolvTag 008’ €0VOETV TOIG KAKOVOLG, 0UT® Kol ToLG yvwabéviag mg grhodot Kal
ebvoodaty, o0k &v SuvacBot piogioBon VIO TV PLAeioBan fiyovpEvav.

%7 Para las relaciones desiguales implicadas por la abundancia de regalos, ver
Starobinski (2007, p. 8).
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davBpwrmia: Jenofonte sugiere que Ciro exhibe ampliamente su
bondad, para que no haya ninguna otra alternativa mas que amarle a
cambio. En sintesis, el amor de sus seguidores deriva del estatus
superior de Ciro, el cual le permite y parcialmente lo obliga a ser
generoso, tanto material como emocionalmente.*®

La devocién de los seguidores a su lider es también expresada en la
Ciropedia por medio de la palabra eros. Jenofonte acufia la expresion
€pwg 100 GpyeoBan (“pasion por ser gobernado™), la cual designa la
absoluta devocién de los seguidores a su lider. Artabazo, el mas
ferviente seguidor de Ciro, observa del rey persa:

A mi, mi rey, comenz6, pues me parece que eres por
naturaleza no menos rey que el individuo que en la
colmena ha nacido para caudillo de las abejas, -las
abejas siempre le obedecen de buen grado, del lugar
donde se queda ninguna de ellas se aparta, y si sale en
alguna direccién, ninguna se queda rezagada, tan
tremendo es el deseo que tienen ellas de ser
gobernadas por él-, a mi, decia, me parece que los
hombres tienen una disposicién de animo semejante
hacia tu persona. (X. Cyr. 5.1.24-25; trad. Vegas
Sansalvador, 1987).%

€pw¢ en la antigua Grecia denotaba un fuerte deseo; por momentos
puede superponerse con iAia, pero también es diferente de esta en
sentido de ser mas ardiente y con frecuencia incluso destructiva.*
g€pw¢ es también usado en la historiografia con connotaciones
agresivas: en Tucidides es una metafora para el impulso imperialista
de los atenienses de conquistar Sicilia (Th. 6.24.3).3! Her6doto
emplea un término similar, {pepog (“deseo fuerte”) para describir el

28 Cf. Noél (2009), quien interpreta ¢prAav@pwrio como un principio organizativo
del imperio de Ciro.

2 Boorhedg YOp Epotye Sokelg o0 QUGEL TEQUKEVL ODSEV RTTOV T 6 &V T¢) Turvel
QUOPEVOG TOV PEMTTGV NYERQV: EKEIV® Te Yap ai péAtttan €koboal pév meibovtat,
o6mov & Gv pévn, obSepia évtedbev amépyetat: €av 6¢ mot €&in, ovdepia adTOD
amoAeinetat: 00T Sevog TG Epwg avTaig Tod dpyxecbol T ékeivou €yyiyvetal. Kal
npog o€ &6¢ pot Sokobotl mapanAnoing g ol GvBpwmot 00Tw Stakelobar.

30 Ver Sanders y Thumiger (2013); Konstan (2013).

31 Epag événeoe Tolg Mo Opoiwng ékmAedoal.
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deseo de Mardonio de atacar Atenas (Hdt. 9.3.1).3? En una veta
similar, Esquilo menciona el €pw¢ de un ejército por el pillaje (Ag.
341-342: €pwg ... otpat® mopbeiv). De este modo, el cambio en el
significado hecho por Jenofonte es significativo: €pw¢ es ahora
vinculado no a una iniciativa activa, d&pyewv (“gobernar”) y
conquistar, sino a una actitud pasiva, &pyxeoBat (“ser gobernado”) y
la sumisién voluntaria.>® Esta es una forma algo radical de expresar
devocion, la cual, a su vez, tiene considerables implicancias
politicas.>*

Podemos ahora pasar al uso de ¢wAia en referencia a la alianza
politica. Jenofonte, siguiendo el uso griego del término ¢iAog, que
denota un aliado,® con frecuencia presenta a los aliados de Ciro
como amigos. En lo que es usualmente llamado por los estudiosos
modernos como “patrones narrativos”, Jenofonte relata cémo Ciro
atrae alianzas y como sus aliados siempre terminan rindiéndole
juramentos de lealtad.® Tres importantes aliados de Ciro figuran en
la Ciropedia: dos asirios, Gobrias y Gadatas, y el rey de Armenia.

32 §ewvog evéotakto Tpepog Tag ABnvag Sevtepa €Aely

33 Uno podria también comparar la expresién ¢paotig 100 Sfpov (“amante de la
gente”), empleado por Arist6fanes en Los Caballeros (732). Esta expresion
también apunta hacia una pasién de ser gobernado (esta vez por el demos). Pero
hay una diferencia significativa: en Arist6fanes el estado de ser un amante del
pueblo no excluye el poder sobre el demos, mientras que en la Ciropedia, la pasion
de ser gobernado por Ciro acarrea la absoluta sumisién de sus seguidores. Cf.
Bevilacqua (2003, p. 139): “natura emotiva, irrazionale del consenso su cui si regge
un regime autoritario”. La descripcién de Jenofonte conlleva muchas similitudes
con las percepciones modernas sobre los lideres carismaticos. Ver Spahn (2010) y
Nippel (2010). Cf. Azoulay (2010) para Pericles como lider carismatico.

34 Este elogio hacia la absoluta devocion al lider refleja los diferentes principios
politicos y prioridades predominantes en el siglo IV a.C. (a saber, la valorizacién
de la obediencia en vez del elogio a la libertad). Ver Lombardi (2004, p. 225-228),
quien caracteriza la obediencia voluntaria como un “sacrificio volontario della
liberta”. Para mi interpretacién de la sumision voluntaria en la Ciropedia a la luz
de (y en contraste con) las ideas de libertad que prevalecian durante el siglo V a.C.,
ver Tamiolaki (2010, p. 283-320).

% Ver Konstan (1997, p. 83-87).

36 Gray (2011, p. 179-245) ofrece un andlisis de “patrones narrativos de liderazgo”
(p. 179) en la totalidad del corpus xenophonteum. Para los aliados y amigos de
Ciro, ver Azoulay (2004, p. 310-318).
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Los dos asirios desertan del rey de Asiria, un notorio enemigo de
Ciro, y se acercan a Ciro por su propia iniciativa. Consecuentemente,
Ciro no experimenta dificultad alguna en persuadirlos para que lo
sigan.’” La situacién es diferente con el rey de Armenia, quien era
subdito de Ciro e intent6 sublevarse en su contra no pagandole su
tributo. Es pertinente examinar con mayor detenimiento como Ciro
logra persuadirlo para que vuelva a ser su aliado. Le envia un
mensajero transmitiendo el siguiente mensaje:

Armenio, Ciro te invita a que hagas de manera que él
pueda marcharse lo antes posible llevando consigo el
tributo y el ejército. Y si te pregunta donde estoy, dile
la verdad, que estoy en la frontera. Si pregunta si soy
yo en persona quien viene, dile también entonces que
no lo sabes a ciencia cierta, y, por tltimo, si quiere
saber cuantos somos, invitale a que envie contigo a
alguien para enterarse. (X. Cyr. 2.4.31; trad. Vegas
Sansalvador, 1987).3

Jenofonte comenta:

Después de encargarle esta embajada, Ciro despaché
al mensajero considerando que era més amistoso este
proceder, que avanzar sin previo aviso. (X. Cyr.
2.4.32; Vegas Sansalvador, 1987).%°

El tono amenazante del ultimatum de Ciro no pasa desapercibido:
Ciro ha recurrido a un feroz despliegue de poder, insinuando que sus
fuerzas son mucho mas numerosas y que el rey de Armenia no las
puede enfrentar realmente. Mas aun, el comentario de Jenofonte
sobre la politica de Ciro siendo “mds amistosa” no carece de
ambigiiedad: en este caso, la amistad esta entremezclada con la

37 X. Cyr. 4.6.2 (Gobrias entabla amistad con Ciro), 5.3.19 (Ciro promete ayuda y
amistad a Gadatas).

38 Kipog, & Apuévie, keAedel oUTo TOLETY 0F MG GG TAYLOTA EXV AN Kol TOV
Saopov kai 10 otpatevpa. fiv & €pwtd dmov eipi, Aéye TaANOA 6T €mi Toig Opioig.
Av 8 épwtd el kai adtog Epyopat, Aéye kavtadBa téAndf dt ovk oloba. éav &
Omoool EopEV MUVBAVITOL, CUUTEPTIELV TIVX KEAELE Kol HaBETy.

39 1oV pév 81 dyyehov émoteihag tadta Enepe, vopilov QIAIKOTEpOV 00T™G ivan
1| Hn mpoemovTa mopevechan.
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apelacion al miedo. El miedo también juega un rol predominante en
la subsecuente narracion donde se detalla como el rey armenio
eventualmente se transform6 de nuevo en aliado de Ciro. En su
descripcion de la reaccion del rey armenio al ultimatum de Ciro,
Jenofonte alude cuatro veces (con términos de diferentes matices) a

la emoci6n del miedo:

El Rey armenio, por su parte, cuando hubo escuchado
de boca del mensajero la embajada de Ciro, sinti6
temor ante la idea de que delinquia al retener el tributo
y no enviar el ejército, y, sobre todo, temia que se le
viera cuando comenzaba las obras de fortificacion de
la capital para hacerla capaz de rechazar un ataque.
Angustiado por todas estas razones, mand6 aviso en
todas direcciones para reunir sus tropas ... entonces ya
no se atrevio a trabar combate, sino que retrocedi6. (X.
Cyr. 3.1.1-3, trad. Vegas Sansalvador, 1987).4°

De forma similar, cuando Tigranes, el hijo del rey de Armenia
emprende la defensa de su padre con el fin de salvar su vida, su
argumentacion esta nuevamente centrada en el miedo:

Asi pues, pregunt6 Tigranes, ;crees que nada somete
a los hombres mas que el temor intenso? ¢No sabes
que quienes son golpeados con hierro, que es
considerado el instrumento mas contundente para
castigar, desean, sin embargo, volver a luchar contra
sus dominadores, y que, en cambio a quienes los
hombres temen violentamente no se atreven siquiera a
mantenerles la mirada, aunque se les exhorte a ello?
(...) pues has comprobado que los hombres que temen
ser desterrados de su patria, o los que en vispera del
combate tienen miedo de ser derrotados se pasan el
tiempo abatidos, y que los que durante la travesia
temen hundirse, o los que temen la esclavitud o el
cautiverio (...) Todavia es més evidente cudn pesada
carga es el miedo en los casos siguientes: hay quienes
temiendo ser apresados y morir mueren antes por el

406 8¢ Appéviog g fikovoe Tod dyyéhou T apa Kopov, E€emidyn, évvorjoag 6t
adikoin kai TOV S0opOV AoV Kol TO OTPATELHA OV TEUTI®V, Kol TO HEYLOTOV,
€@oPetto, 6T 6O oecBon EpeAde Ta faoileln 01KOSOPETV &pYOpEVOG OOG GV TKOVK
amopayeoBon €in. S tadta On mavia OkvédV &pa pev SiEnepnev GBpoilwv v
€outod Suvapy ... évtadBa 81 ovkéT ETAN €lg xeTpag EABETV, AN Oexmpel.
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temor que sienten: unos precipitindose en el vacio,
otros ahorcandose y otros degollandose. Por tanto, de
todos los horrores el temor es el que méas acobarda los
espiritus. (X. Cyr. 3.1.23-25; trad. Vegas Sansalvador,
1987).4

De esta forma se evidencia que, al igual que la ¢p1Aia entendida como
amor y amistad, la ¢Aia entendida como alianza se encuentra
también condicionada por el estatus superior (e incluso despético) de
Ciro. Dado que Ciro es poderoso, puede apelar al miedo con el fin de
atraer una alianza, una estrategia evocadora de la las practicas del
imperialismo persa y ateniense. Herddoto narra, por ejemplo, que
Dario apelaba al miedo cuando se dirigia al rey de los escitas, el cual
evitd enfrentarlo en una batalla abierta (Hdt. 4.126-127), o cuando
intentaba persuadir a Histieo para que le revelase su plan (Hdt.
5.106.3). De forma similar, Temistocles, luego de la victoria en
Salamina, amenaz6 a los andrios, con el fin de persuadirlos de
proveer dinero para Atenas (Hdt. 8.111-112: dneltAntnpiovg Adyoug).
La historia de Tucidides también muestra ampliamente que el
imperialismo ateniense habia recurrido reiteradas veces al miedo
como medio de controlar su imperio, siendo el ejemplo maés
caracteristico cuando intentaron persuadir a los melos para que se
aliasen a ellos (Th. 5.85-112).%

4 ofer o0v T, #@n 6 Tiypavng, pdAlov katadoviodaoBar avBpmmovg Tod ioyvpod
@6Bov; o0k 0loB 6T ol pév 1@ ioxupotdtey KoAdoupatt vopllopéve cdnpe
TIoOPEVOL OpwG €0€Aovol kal Ay pdyeoBan Tolg avtolg; obg &' Gv opAdpa
@ofnB&daotv GvBpwmot, TovTolg 0VE MapapLBoLEVOLS €Tt avTIPAEéTEY ShvavTay; ...
émioTaoal yap OTL ol pév @ofolpevol pn eUywol matpida Kai ol péAAOVTEQ
paxeoBor 6edoteg pn NTmMOOOY GBOpwg Sidyouvol, Kol oi TIAEOVTEG N
VOOyHowaot,] ... 11 8¢ pavepOtepov Kai v Tolode olov pdpnpa 6 pOBog: Eviot yap
@ofovpevol pn Anebévteg dmobdvwat mpoamobvijokovaty VIO 10D POPou, ot pev
puttodvteg €autovg, ol § dmayxopevor, ol 8§’ &moogattopevol: oUT® MAVIOV TRV
Sev@dv 6 Pofog HEAIOTA KATATTIAT TTEL TOG YUXAG.

4 La relaci6n entre la Ciropedia de Jenofonte y Tucidides estd mds bien
inexplorada. Para una excepcién, ver Lendon (2006), quien sugiere, basado en un
analisis del episodio del rey armenio, que Jenofonte propone una alternativa al
Machtpolitik representada por los atenienses. Nuestro andlisis del miedo en este
episodio enfatiza mdas las afinidades de Ciro con las practicas imperialistas
atenienses.
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En suma, la contribucion de Jenofonte a la tematica de la ¢1Aia radica
en los siguientes elementos: introduce la nocion de ¢uAia hacia el
lider; acufia la expresion épwg ToD G&pyxeoBo; y presenta las
ambigiiedades y las connotaciones politicas de la ¢1Aia cuando es
usada para describir una alianza. Ambos, amor y amistad, tienen una
fuerte dimensioén politica en la Ciropedia; estos dependen, en gran
medida, del estatus superior de Ciro y de como elije acrecentarlo. Los
episodios sobre el amor de sus seguidores ejemplifican aquello que
Ciro puede ofrecer (material y emocionalmente), mientras que los
episodios sobre la amistad entre aliados muestran aquello que
también es potencialmente capaz de quitar (en el caso del rey de
Armenia, incluso la vida de su insurrecto stubdito). El vinculo entre
emocion y persuasién puede operar de multiples formas en la
Ciropedia. Jenofonte destaca la completa devocion de los stibditos de
Ciro hacia su lider: la apelacién emocional a través del discurso no
es realmente necesaria para ellos; la benevolencia de Ciro y su
o avBporia (“generosidad”) hacia ellos es suficiente. En cuanto a
los potenciales aliados de Ciro, la Ciropedia sugiere, siguiendo la
tradiciéon historiografica, que un importante medio para lograr
persuadir es la apelacion al miedo.

I1I. Ciro y sus soldados: inspirando elpis

Ciro no es solo un rey benévolo, sino también un lider militar quien
usualmente brinda discursos con el objetivo de levantar la moral de
sus seguidores. Jenofonte emplea la expresion tag Yuyoag Bryewv
(“emocionar las almas”) para describir el efecto que los discursos de
los generales tienen sobre los soldados (X. Cyr. 2.1.11, 2.1.21, 2.1.13
[Bryew 10 epovnual).® Los discursos de Ciro se dirigen a diferentes
publicos: la élite persa, oficiales de alto rango (ta&iapyot, Aoyayoti),
plebeyos, sus aliados e incluso sus seguidores. Los conceptos
relacionados a éAmi¢ (“esperanza”/”expectativa”), en conjunto con el

43 Cf. También X. Mem. 3.3.7.
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motivo de eliminar el temor, aparece repetidas veces en estos
discursos, en especial cuando la batalla es inminente.

Jenofonte construye su propuesta sobre el modelo de los discursos
pronunciados previo a comenzar las batallas, propios a la tradicion
historiografica, los cuales adapta a los propositos de la Ciropedia: Al
igual que Pericles o Brasidas, Ciro presenta inicialmente una
evaluacion racional de la situacion politica y militar, para después
proceder con una exhortacién a la esperanza y el coraje.** El temor y
la esperanza son temas recurrentes, tanto en Tucidides como en
Jenofonte,* pero ciertos elementos de la Ciropedia son distintivos y
merecen especial atencién.

Primero, las exhortaciones de Ciro previas a la batalla contienen
reflexiones detalladas sobre el temor y el coraje, como muestra, por
ejemplo, este esfuerzo por levantar la moral de sus soldados antes de
la batalla contra los asirios:

...cuando muchos hombres tienen valor, presentan un
temple irresistible; en cambio, cuando tienen miedo,
cuanto mAs Numerosos son, tanto mayor y mas
espantoso es el temor que los posee. Pues el temor que
tienen se ve acrecentado por numerosas habladurias y
se reafirma por muchas actitudes miserables y por
muchos rostros desanimados y desencajados; y tanta
es su magnitud, que no es facil ahogarlo con
razonamientos ni infundirles impetu durante el avance
hacia el enemigo ni promover su valor durante la
retirada, sino que cuanto mas se les exhorte a tener

4 Tucidides es considerado el continuador de las exhortaciones homéricas previas
a la batalla (¢émnwAnoig). Ver Carmona (2014, p. 69 — 76), quien sefiala que la
exhortacién previa a la batalla no estd desarrollada de manera exhaustiva por
Herodoto.

4 Para las conexiones entre los discursos previos a las batallas en Ciropedia y la
tradicién historiogréfica, ver Nicolai (2014), junto a la bibliografia previa. El
problema de los discursos previos a la batalla es vasto y controversial,
especialmente en lo que concierne a su historicidad. Para una valoracion reciente,
ver Anson (2010).
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confianza, tanto mas se consideran en peligro. (X. Cyr.
5.2.33-34; trad. Vegas Sansalvador, 1987).46

La elaboracién que hace Ciro difiere del andlisis que hace Aristételes
del temor. Aristételes sostiene que aquellos que lo han perdido todo
y se encuentran en una situacion de desesperanza no experimentan
temor (Arist. Rh. 2.1383a1-4). Ciro, por el contrario, especifica que,
en situacion de guerra, la gente mas desesperada es también la gente
mas proclive a experimentar temor. Esta teoria de las emociones
también diferencia a Jenofonte de la tradicion de los discursos
previos a las batallas presentada por Tucidides, que incluye
referencias en varias ocasiones al temor, al coraje o a la esperanza.
Por ejemplo, Arquidamo observa que un pequefio pero audaz ejército
puede vencer a numerosos soldados desprevenidos (Th. 2.11.4),
mientras que Cnemo y Brasidas sefialan, de pasada, que el temor
confunde la memoria (Th. 2.87.4).* No obstante, ninguno de estos
generales ofrece alguna teoria sofisticada sobre las emociones.
Jenofonte parece sugerir que una simple apelacién a las emociones
no es suficiente para persuadir a los soldados de pelear con valentia;
es también importante que ellos mismos adquieran un buen
conocimiento de las emociones que ellos o sus enemigos puedan
experimentar. Este conocimiento es primariamente privilegio del
lider perceptivo, pero él debe compartirlo con sus soldados.*®

4% ed § 1001, #pn, @ T'wPpda, tva kai TodT isfic, ol moAlol &vBpwrol, tav
pevBapp®doty, &vumOoTATOV TO @POVNHOTapE ovTaL: Otav 8¢ Seicwotv, 60
dvrAeioug Mo, T0000TE peiln KOEKTEMANYHEVOY PEAAOY TOV POPBOVKEKTNVTOL €K
TIOAAGDV [EV YAP KOl KAKQV AOYRVNOENHEVOG aDTOTG TTAPESTLY , €K TOAAGY Sekal
TOVIP®V  XPOHATOV, €K TOAAGDYV &€ kalduoBipwy Tte Kol €§e0TnNKOTOV
pocoOneViBpolotal. Gab’ VMo Tod peyéBoug 0vP&SIoV adTOV é0Tiv 0UTE AOYO1G
KataoBéoaolte poadyovta moAepiolg pévocépPaleilv obte amayovia avabpéyran
TOQPOVNHY, GAN 060 O&v paAAOV  aOTOlGBOppelV  TOPOKEAEDT], TOGOVT®
2v8evotépolg fyodval ivat.

47 Para una coleccion de pasajes con exhortaciones a la batalla en Tucidides, ver
Miletti (2009, p. 51, n. 14).

4 La Andbasis de Jenofonte también da cuenta de los esfuerzos de los generales
(principalmente los de Clearco y Jenofonte) para inspirar esperanza en sus
soldados: 2.1.18, 3.1.15-16, 3.1.441, 3.2.8, 5.4.19-21. Un tema recurrente es la
obligacion que Jenofonte tiene como general de enfrentarse con la &Bupia (“baja
moral”/ “angustia”) de los soldados. Para los discursos en la Andbasis, ver Tuplin
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Segundo, Jenofonte le da un significado positivo a éAmig. El término
€Artig en antiguo griego no se corresponde exactamente con nuestra
concepcion moderna de “esperanza”. Puede también querer decir
“expectativa”, e incluso hay un debate sobre si deberia considerarsele
en absoluto como una emocién.* En la literatura griega antigua, las
éAmtideg estan la mayoria de las veces insatisfechas, representacion
que apunta a subrayar las limitaciones de la prevision humana y la
vanidad de los deseos humanos. Las historias de Herddoto y de
Tucidides usualmente advierten acerca de la incertidumbre de la
esperanza: en Herddoto, reyes, tiranos, y generales abrigan
esperanzas obsesivas que terminan por ser engafiosas, mientras que
la éAnti¢ en Tucidides es cominmente vista como una fuente de
destruccién.”® Jenofonte parece distanciarse de esta tradicién. En la
Ciropedia, introduce la expresion “esperanzas creibles” (&Anfeig
gATtidag) y establece una distincién entre tales esperanzas y los
engafios. Cambises aconseja a Ciro:

Pero, hijo mio, replicé Cambises, eso es como si en
una caceria un cazador llamara siempre a las perras
con la misma llamada que cuando ve la presa, pues en
un primer momento sé bien que puede hacer que le
obedezcan con arrojo, pero, si las engafia muchas
veces, acaban por no obedecer su llamada ni siquiera
cuando vea realmente la presa. Asi ocurre también en
lo que se refiere a las esperanzas: si alguien miente
frecuentemente infundiendo expectativas de bienes,
tal persona acaba por no ser capaz de persuadir a
nadie, ni siquiera cuando se refiera a esperanzas con

(2014). Cf. Tamiolaki (2013, p, 44-45) para teorias sobre el enfado de los soldados
en las Helénicas de Jenofonte.

49 Myres (1949) y Lachnit (1965) privilegian el significado de “expectativa”. Ver,
no obstante, las cualificaciones ofrecidas por Fulkerson (2015, p. 67-68) y Cairns
(2016), ambas tratando la esperanza como una emocion. Cf. Lazarus (1999).

S0 Hdt. 1.77.4 (las esperanzas de Creso), 3.122 (las esperanzas de Policrates),
8.136.3 (las esperanzas de Mardonio). La esperanza en Tucidides como una fuente
de destruccion: Th. 1.69..5 (éAnideg €pBelpav), 3.45.5. (éAmi¢ Kol E€paG... MAeloTa
BAamtovot), 5.113.1 (moteboavteg TOXN Kal éAnidt opaAnoeabe), 7.77.3 (éAmig
Bpaoeia 10D péAAovtog). Para ver en detalle Huart (1968, p. 141-151); Schlosser
(2013); y Lateiner (2018).
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base real. (X. Cyr. 1.6.19; trad. Vegas Sansalvador,
1987).5t

Contrario a sus predecesores historiograficos, Jenofonte desea
sugerir que la esperanza puede a veces ser creible y utiliza a Ciro para
explicitar esta idea a lo largo de la Ciropedia. La esperanza en esta
obra no reposa sobre una base incierta o metafisica (como la fama, la
gloria péstuma, el amor a la libertad, etc.), sino que tiene una
dimension marcadamente pragmatica. Ciro usualmente enfatiza las
ganancias materiales que resultaran de una conquista victoriosa; esto
constituye el fundamento mas irresistible para inspirar esperanza en
sus soldados:

Hay que reconocer que nada es més rentable que una
victoria, pues el vencedor arrastra para si todo de una
vez: hombres, mujeres, dinero y toda la tierra. Ved
s6lo la manera de conservar la victoria, pues el propio
saqueador, si es derrotado, también es capturado. (X.
Cyr. 4.2.26; trad. Vegas Sansalvador, 1987).5

Estos elementos sugieren que Jenofonte explota a la vez que renueva
la tradicién de las exhortaciones previas a la batalla; la apelacion a
las emociones a través del discurso es un componente esencial de esta
tradicién. La Ciropedia también atestigua el cuestionamiento a la
conexion tradicional establecida entre la apelacion a la emocion y la
persuasion. Ante todo, Ciro se muestra consciente sobre los limites

SLaAAG prv, 6 Kipog £on, ei¢ ye tompoBupiav £uBadelv oTpaniadtaig ov8év
potSokel ikavotepov eival §j 10 SivacBoéAnisag éumotelv avBpomolg. GAN, &on,
omnol, o010 ye T0100ToV €0Tv 016VIEep el TIgKOVOG év Bfpa &vakaAoito del T
kAMoeinep 8tav 1O Onpiov opd. TO pév yapmp@dtov mpobipwng &b ol bt
&xewdnakovovoag: fv 8& TMOAAGKIG YeddnTonadTtag, TeAevTO®OOL 008" OmMOTAV
aAnBdcopdV kaAfl meiBovion avT®. oltw Kol Tomepl @OV EAmibwv Exer v
noAAdKigpoadokiag ayaBdv éufarav Pevdntai Tig, 008" omotav GANBelg Amidag
Aéyn otoodtog meibewv Suvatar. GAAX oD pevavTov Agyelv & pr| oap®g eidein
lpyeoBaidel, @ mal, &AAot & évetol Aéyovteg TadT &v Swmparttoev: ™y &
avtodnapakéAevoly €ig TOoLG peyioToug KvdUVOLGhel ¢ paAloTa év mioTel
Stoplewy. aAaval P tov Al’, Eon 6 Kipog, & métep, KaARG ol Sokeig Aéye,
Kol épol obtwgd10v.

52 Cf. también X. Cyr. 4.1.5: moiav Tvax 180V TO VIK&Y TIOPEKEL


http://www.perseus.tufts.edu/hopper/morph?l=poi%2Fan&la=greek&can=poi%2Fan0&prior=kai/
http://www.perseus.tufts.edu/hopper/morph?l=tina%5C&la=greek&can=tina%5C0&prior=poi/an
http://www.perseus.tufts.edu/hopper/morph?l=h%28donh%5Cn&la=greek&can=h%28donh%5Cn0&prior=tina/
http://www.perseus.tufts.edu/hopper/morph?l=to%5C&la=greek&can=to%5C0&prior=h(donh/n
http://www.perseus.tufts.edu/hopper/morph?l=nika%3Dn&la=greek&can=nika%3Dn0&prior=to/
http://www.perseus.tufts.edu/hopper/morph?l=pare%2Fxei&la=greek&can=pare%2Fxei0&prior=nika=n
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de la exhortacion como medio para despertar emociones positivas en
los soldados:

.. no hay exhortacion tan eficaz que stibitamente haga
valientes a quienes no lo eran antes de oirla (...)
¢Acaso, pregunté Ciro, podria un solo discurso
sibitamente llenar de pundonor los espiritus de la
audiencia o apartarlos de acciones vergonzosas y
persuadirlos de que, en aras del elogio, tienen que
arrostrar toda penalidad y todo peligro, y grabarles
firmemente en sus mentes que es preferible morir
luchando que salvarse huyendo? En primer lugar,
prosiguio, ¢acaso, si tales propdsitos van a ser
imprimidos y, por tanto, van a quedar fijos en la mente
de los hombres, no es preciso que existan leyes tales
con cuya ayuda la vida se prepara honrosa y libre para
los wvalientes, y, en cambio, para los cobardes la
existencia se imponga humillante, dolorosa e
insoportable? En segundo lugar, creo que debe haber
cerca de ellos maestros y jefes que les muestren el
camino recto, y les ensefien y acostumbren a poner en
practica las verdades que se les inculcan hasta que les
sea natural considerar que los hombres buenos y bien
afamados son, realmente, los mas felices y juzgar a los
malos e infames como las mas desgraciados de todos.
(X. Cyr. 3.3.50-53; trad. Vegas Sansalvador, 1987).5

53 ohSepio yap 0Tt OUTOKOAT napaiveois fTig Tovg pn dvraghyabodg avbnpepov
AKOVOAVTOG ayaeouqnomca .. | kol SOVT &v, #@n 6 Klpog, €ig }\oyoc
PNnBeicatOnpuepov aidodg pev spn)\nocxl TOG PUXOAGTOY GKOLOVIWYV, 1| Gmo TéV
aloyp@VKOAToL, TPoTpEPaL 8¢ MG Xpr| EMAIVOL HEVEVEKA TIGVTA HEV TTIOVOV, TIAVTX
&¢ kivéuvovimodveabar, Aafelv & év 1aig yvopogfefaing Todto ¢ aipetdTEpOY
gonipayopévoug GmoBvrjoketv pdAAov fpedyoviag olecdat; &p’ ook, £on, &l
péAAoLOL  ToldTONSGVOLon eyyp(x(pncscem avepmnom Kaiéppovol €oeaba,
TPGTOV pév vopovgumépéar Sel TolovToug 81 OV TOlg pévayadoig Eviipog Kol
€hevBépiog 0 Blognapackevaobnoetal, 101G §¢ KAKOICTAMEVOG TE Kol GAYEIVOG Kal
apiotog daivv énavakeiceton; Emerta S18a0kGAOLG oipon Sel Kaidpyovtog émi
ToUTOo1G YevéaBan of Tivegdeilouat te dpBdS kai 18aEovot kal éBodottadta Spav,
€0T’ v €yyévnral adToig TOUGUEV AyaBolg Kal EVKAEEICEDSAOVESTATOVE TG OVTL
vopidev, To0g §EKaKOVE Kol SUOKAEETG ABAIWTATOVG AmavTwy TyeloBat.

Este pasaje ha sido motivo de debate académico: Gera (1993, p. 110-115) ve una
inconsistencia en el hecho de Ciro desafie el valor de los discursos ahi donde él
mismo pronuncia muchos discursos. Nicolai (2014, p. 185) explica la actitud de
Ciro observando que esta es la tnica ocurrencia de discursos antitéticos en la
Ciropedia (Jenofonte presenta a los discursos del rey asirio y de Ciro): desafiando
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En este pasaje, Ciro subordina el discurso a la mas amplia y mas
significativa tematica de la educaciéon moral. De acuerdo con su
punto de vista, la exhortacién comtn tiene un efecto temporal en el
almay es ese el motivo por el cual debe ser yuxtapuesto con el efecto
duradero de la buena educacion. La simple apelacién a las emociones
como medio de persuasion, que es una caracteristica esencial de una
exhortacién, es entonces minimizada.

El segundo elemento en la Ciropedia que puede potencialmente
desafiar la conexion tradicional entre la apelacion emocional y la
persuasion es el énfasis en el estatus del lider. Cambises, padre de
Ciro, observa que un discurso es mas convincente cuando el lider
puede demostrar su poder sobre el ejército:

Entonces podrds pronunciar  discursos mas
persuasivos, cuando puedas demostrar que eres capaz
de hacer tanto el bien como el mal. (X. Cyr. 1.6.10-11;
trad. Vegas Sansalvador, 1987). >

De modo similar, uno de los compafieros de Ciro sefiala que la
exhortacion del lider puede ejercer mayor influencia sobre los
soldados que la exhortacién de un simple general:

Que las palabras de los que tienen mayor capacidad
para hacer tanto el bien como el mal penetran mas
profundamente en el espiritu del auditorio. (X. Cyr.
2.1.13; trad. Vegas Sansalvador, 1987).%

Estas ideas, en realidad, desestabilizan la conexién entre emocién y
persuasién. Cambises y el compafiero de Ciro no dicen que un lider

el valor de los discursos, Ciro esta dirigiéndose a sus lectores y esta de hecho
criticando el valor convencional del discurso brindado por el rey asirio. Miletti
(2009, p. 60) sefiala que el valor de la exhortacién también se ve desafiado en Th.
5.90.2. No obstante, esta es una referencia intrascendente en Tucidides y es
focalizada a través de los soldados, no admitida por el general. El historiador de la

guerra del Peloponeso no elabora sobre este tema como lo hace Jenofonte.

 xal meloTKOTEPOLG, 0GY’ 0B, Adyoug Suvhon TOTe Aéyewv Otavmep Kol

évéeikvuoBon paiiota vy Kal €0 TOLETV TKavOg OV Kal KOKAG.
55 GAAKX YIYVOOK® Yap, £, 6TL ol TéV IKaveTdTtev Kai ed Kol Kak®g Totelv Adyot
ouToL Kal Aot évSvovTal Talg Puxaig TV AKOLOVI®V.
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es influyente porque saben como manejar emociones; sugieren, mas
radicalmente, que su estatus es suficiente para hacer que sus palabras
sean persuasivas: un lider puede persuadir sencillamente porque es
un lider. La exhortacion es entonces vista como otro medio por el
cual el lider muestra y exalta su estatus superior. De hecho, las
reacciones que siguen a los discursos de Ciro en la Ciropedia
confirman esta observacién. No hay reales antilogias del tipo de
Tucidides en esta obra: o bien todo mundo concuerda
inmediatamente con las opiniones de Ciro, o bien, los argumentos de
Ciro son reforzados por discursos subsecuentes.

En general, Jenofonte admite que un discurso deberia despertar
emociones positivas de coraje y esperanza, como lo sugieren las
numerosas exhortaciones de Ciro en la Ciropedia. También muestra
que el éxito del general no depende solamente de tacticas militares,
sino también de su conocimiento de las emociones. Pero es también
probable que su intencion era ofrecer una alternativa a la retoérica
contemporanea, que era mal utilizada por demagogos y aduladores.*
Este tipo de personas recurrian mucho a la apelaciéon emocional como
medio de persuasion, y el resultado era usualmente el engafio del
pueblo ateniense. ¥ En este contexto no es sorprendente que
Jenofonte presente algunas reservas a la conexion tradicional entre la
apelaciéon a la emocion y la persuasion: él valoriza solamente las
esperanzas creibles, privilegia la buena educacion por sobre la simple
exhortacion y también hace hincapié en el estatus del lider como un
prerrequisito decisivo para la persuasion.®®

6 La actitud critica hacia la retérica alinearia a Jenofonte con Platén. Ver Gera
(1993, p. 114) para conexiones entre la Ciropedia y el Protdgoras y el Gorgias de
Platéon. Cf. Gagarin (1994) para la critica de Plat6n hacia la retérica contemporanea.
Una comparacién sistemética entre Jenofonte y Platon excede los limites de este
articulo. Para este tema en general, ver Danzig (2002); Dorion (2013); y Danzig,
Johnson, y Morrison (2018).

57 Ver, por ejemplo, Ober (1989, p. 123-125), y més recientemente Sanders (2012).

58 Para ver la postura de Jenofonte hacia la retdrica, ver Pontier (2014), y en especial
Pontier (2014a) y Dorion (2014).
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IV. Ciro y Ciaxares: manejando la envidia

La envidia es definida por Aristételes como un dolor molesto que
responde al bienestar de otro. Este bienestar usualmente es merecido,
pero el dolor surge porque la persona envidada es nuestro igual o al
menos es percibida como tal (y consecuentemente la idea de no tener
algo que nuestro igual posee nos provoca molestia).* Ciertamente, el
personaje mas envidioso en la Ciropedia es Ciaxares,® el tio de Ciro.
La emocion negativa de Ciaxares se desencadena porque Ciro logra
atraer mas seguidores que €é1.5

La envidia de Ciaxares ya ha atraido la atencion de la academia. Ha
dado lugar a dos lineas de interpretacion: de acuerdo con la primera,
Ciro manipula la envidia de su tio para su propio beneficio; de
acuerdo con la segunda, Ciro logra mitigarla y se reconcilia con él.%
Voy a abordar este episodio desde dos perspectivas: primero, y en
general, a través del lente de la teoria de las emociones; y segundo, y

59 Arist. Rh. 2.1386b 19-20: AUmm pév yap tapaxasng kai 6 gBovog éotiv kai émi
evmpayi, GAN 00 tod &vagiov dAAX T0oD ioov kai 6poiov. Ver Konstan (2006, p.
111-128) y ahora Sanders (2014, p. 58-78) quien también ofrece una critica del
concepto aristotélico de vepeadv. Ninguno de estos académicos trabaja en detalle
la Ciropedia de Jenofonte. Insisto en la aclaracién “percibida como tal” (cf. Arist.
Rh. 2.1387b10: pBovricovat pév yap ot Toodtotl oig eiot Tiveg oot fj paivovran),
porque el episodio entre Ciro y Ciaxares ejemplifica precisamente este problema:
Ciaxares no es exactamente igual a Ciro (este tiltimo es superior, tanto militar como
politicamente), pero él se percibe a si mismo como tal y esta es la raiz de su
emocién negativa para con Ciro.

0 Hay otros casos de ¢86vog en la Ciropedia, principalmente describiendo a Ciro
no experimentando envidia (X. Cyr. 1.4.15, 2.3.12) o la envidia de otras personas
(e. g., los plebeyos o los soldados entre ellos: X. Cyr. 7.5.77, 8.2.27, 8.2.28, 8.3.8,
8.4.16, 8.5.24, 8.7.16, 8.8.12).

61 El rey armenio también experimenta una clase similar de envidia hacia el maestro
de su hijo (X. Cyr. 3.1.39) porque este tltimo ha hecho que el joven lo admire mas
que a su padre. Ese es el motivo por el cual el rey mata al maestro de su hijo
(historia que obviamente alude a la muerte de Socrates).

62 Para la primera, ver Tatum (1989, p. 1115 — 133). Para la segunda, ver Gray
(2011, p. 267-276) y Sandridge (2016). Para interpretaciones literarias, ver Due
(1989, p. 55-62), quien ve a Cidxares como un contrapunto de Ciro (él encarna
todas las cualidades negativas que Ciro no posee), y Mueller-Goldingen (1995, p.
201-203).
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de manera mas especifica, examinando la conexion entre emocién y
persuasion en el encuentro entre Ciro y Ciaxares.

Al describir la psicologia de Cidxares, Jenofonte entremezcla la
envidia con otras emociones. Sefiala que Ciaxares le tenia envidia a
Ciro (X. Cyr. 4.1.13: UepBdvel), pero también dice que experimentd
ayog (“pesar”), y opyn (“enojo”) (X. Cyr. 5.5.5, 5.5.8, 5.5.12). Esta
descripcion esta en sintonia con las teorias modernas de la emocion
que enfatizan la complejidad y la interaccién de varias emociones en
el curso de episodios emocionales. © Mas interesante atn, la
descripcion que Ciaxares mismo da de su propia psicologia podria
también ponerlo del lado de los celos: Ciaxares compara la pérdida
de devocion por parte de los medos hacia él con la pérdida de
devocién de una esposa hacia su marido, o a la pérdida de devocién
por parte de un esclavo o de un perro hacia su duefio. De acuerdo con
las teorias modernas de la emocién juiciosamente discutidas por D.
Konstan (2006, p. 221), los celos usualmente responden a una
relacion triangular, y se definen como “el dolor que surge de la
sospecha, aprehension, o conocimiento de rivalidad.”. Asimismo, lo
que tememos cuando sentimos celos es la pérdida del afecto de una
persona. Este es exactamente el caso con Ciaxares: aunque las
comparaciones que utiliza sean algo engafiosas, ® la situacién
emocional que describen evoca fuertemente la emocion de los celos.
Dado que Ciaxares es el rey de los medos, €l mira a los medos como
su “posesion”; consecuentemente, teme que la actitud de Ciro
resultara en la pérdida del afecto de estos. Desde esta perspectiva, no
seria inverosimil sostener que Ciaxares en realidad experimenta tanto
celos (ya que teme perder el afecto de los medos) como envidia (ya

83 Cf. nota 8. Cf. Sanders (2014, p. 13-33) para la complejidad de la envidia como
emocion y su relacion con otras emociones.

64 Los perros, los esclavos, y las mujeres, al menos en la Antigiiedad, podian ser
vistos como posesiones de un hombre, pero la situacion se torna mas compleja en
el dominio de la politica donde la posesién es negociable y la persuasién es
necesaria. Ver L’ Allier (2004, p. 75) sobre la polaridad entre los conceptos griego,
macho, ciudadano y mujer, animal, barbaro. Cf. Kitchell (2014, p. 47-52) sobre la
representacion de los perros en la Antigiiedad. También ver Blundell (1998, p. 29-
80) para un estado de la cuestién sobre las mujeres casadas en la Atenas clésica.
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que los medos, después de volverse leales seguidores de Ciro, se
constituyen asi en un nuevo —y algo inalcanzable— objeto de deseo).%
Finalmente, es digno de notar que Jenofonte expande la emocién de
envidia. Contrario a Aristoteles, quien limita la envidia a iguales, la
Ciropedia de Jenofonte contempla la posibilidad de que gente
inferior pueda experimentar esta emocion hacia sus superiores. Esto
se evidencia en la conversacion final entre Ciro y su padre, durante
la cual este ultimo expresa el miedo a que los subditos de Ciro sientan
envidia de su poder y traten de derrocarlo. (X. Cyr. 8.4.24).

Podemos ahora examinar como operan la emocioén y la persuasion en
este episodio. A primera vista, observamos un énfasis distinto por
parte de ambos hombres. Por un lado, Ciaxares se obceca en la
(re)direccion del amor de los medos hacia Ciro. Es intrigante que él
sea la tnica persona en la Ciropedia que mira de manera negativa la
raiz del éxito de Ciro, el suscitar el amor de sus seguidores. Ciaxares
interpreta la buena voluntad de los medos hacia Ciro como un desafio
a su propio poder y describe su situacion como un sufrimiento. (X.
Cyr. 5.5.31: ndBog; 5.5.33: OO cod memovBevar). Por el otro lado,
Ciro enfatiza el hecho de haber persuadido a los medos de seguirlo.

Pues te pedi que me concedieras voluntarios para
acompafiarme.  Aun  habiendo obtenido tu
consentimiento, no conseguia nada si no los persuadia
a ellos: asi que fui a persuadirlos y, después, con tu
permiso, me puse en marcha con aquellos que habia
persuadido. (X. Cyr. 5.5.22; trad. Vegas Sansalvador,
1987). 6

% Jenofonte, siguiendo la tradicién griega antigua, no habla sobre los celos. En la
antigua Grecia, la palabra (fjAog era comiin y denotaba emulacion, mientras que el
término {nAotumia, que es equivalente a lo que los modernos entendemos como
celos, fue acufiada después. Sin embargo, los textos literarios de la antigua Grecia
usualmente describen situaciones de celos, incluso si la palabra no se encuentra
atestiguada Ver Konstan (2006, p. 222-235).

5 1OV yap Bou?\opsvov Snmov énecBon fitnod oe dodvail L poL. 0VUKODV TOUTOL TUX®V
Tapt 0ol o08Ev Ay, €l i TodToug neiconpt. €AoY obv #nelBov adTodg Kai 0dg
éneloa To0ToVG €YV €mopevdpny ool émtpéPavtog.
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Esta es una de las pocas apariciones del verbo neiBw en forma activa
(“persuadir”) en la Ciropedia. No es accidental que sea repetido en
el mismo pasaje tres veces. Interesantemente, ni Ciaxares ni Ciro
dicen toda la verdad: Cidxares enfatiza las emociones positivas de los
medos hacia Ciro y obvia el hecho de que Ciro los persuadié de
seguirlo, mientras que Ciro subraya la persuasién sin referirse del
todo a las emociones (aunque, como vimos mas arriba, su
conocimiento de las emociones es un componente importante de su
éxito). Ambos interlocutores estan obviamente conscientes de la
conexién entre las emociones y la persuasion, pero cada uno
privilegia un factor por otro para acomodar sus respectivos
argumentos. Consecuentemente, la disyuncion entre emocion y
persuasion en este caso es solo aparente.

El episodio entre Ciro y Ciaxares también ejemplifica el
conocimiento y el exitoso manejo de la persuasion a través de la
emocioén por parte de Ciro. La actitud de Ciro muestra que puede
tanto manejar como transformar emociones negativas. De hecho,
Ciro tiene que persuadir a su tio de que su percepcién de la situacién
es erronea. ;| De qué manera lo logra? Interrumpe a Cidxares mientras
este habla, lo compele a probar la actitud de los medos antes de llegar
a conclusiones definitivas sobre su disposicion hacia él y después lo
besa (X. Cyr. 5.5.25-36). Este gesto espontaneo de afecto, el cual es
apreciado y devuelto por Ciaxares, constituye el primer paso hacia la
transformacion psicologica de Ciaxares. Asi, un acto emocional
termina por funcionar como un importante medio de persuasion. En
segundo lugar, Ciro ordena que los medos ofrezcan muchos regalos
y que sirvan a Ciaxares (X. Cyr. 5.5.38). Esto es suficiente para que
Ciaxares cambie de opinion (X. Cyr. 5.5.40: tov Kvuaéapnv
HeTaylyvwokewy). De nuevo notamos que la libre manifestacion de la
emocion de buena voluntad es el factor decisivo en la persuasion de
Ciaxares. Al verse eliminada la envidia de Ciaxares, Ciro y Ciaxares
parecen haberse finalmente reconciliado.

La apelacion de Ciro a las emociones en este episodio tiene
connotaciones adicionales. Querria sugerir que Ciro utiliza una
apelacion emocional porque apunta a eliminar solo de manera
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superficial la envidia de su tio. Para Ciro, la apelacion a las
emociones es una manera encubierta de reestablecer su estatus
superior. Ante todo, él no impugna realmente lo que Ciaxares dice,
ni responde a las quejas de su tio con argumentos racionales. A su
vez, no titubea en ofrecerle a Ciaxares consejos detallados sobre
como deberia comportarse con sus soldados, una actitud que, de
nuevo, lo ubica en una posicion superior en relacion con su tio (X.
Cyr. 5.5.41-43). Finalmente, es Ciro quien tiene la ultima palabra en
la asamblea de los medos. Después de que Ciaxares habla brevemente
ante las tropas, Ciro da un largo discurso donde recapitula todos los
asuntos importantes: incluso afirma que fue su iniciativa invitar a
Ciaxares a hablar ante los medos (X. Cyr. 6.1.6, 6.1.12-18). En suma,
durante el curso del encuentro entre Ciro y Ciaxares, el estatus
superior de Ciro nunca es puesto en cuestion. De ese modo, se vuelve
evidente que, de lo que Ciro realmente quiere persuadir a su tio no es
tanto de sus emociones positivas o las de los medos hacia él, sino de
su propio estatus superior.

Seria también tentador concluir que Ciro ve la envidia como una
emocion positiva: en efecto, para quien la recibe, es una sefial de
poder. Esta percepcion es apoyada por Tucidides: los atenienses del
siglo V a.C. se enorgullecian de ser envidiados o incluso odiados.®’
Pindaro también afirma que es mejor ser envidiado que verse
compadecido (Pi. P. 1.85). Jenofonte parece expandir aiin mas esta
idea e incorporarla a su teoria del liderazgo: la Ciropedia sugiere que
es legitimo que el lider ideal despierte envidia, pero su prioridad
deberia ser manejarla de manera exitosa, no necesariamente

57 Pericles: “pero quien se expone a la envidia por los més nobles motivos toma la
decision acertada” (6otig 6¢ €mi peyiotolg tO €migbBovov Aapfavelr, opbidg
BouvAevetar) (Th. 2.64.5; trad. Torres Esbarranch, 1992); Los atenienses en el
diadlogo de los melos: “mientras que vuestro odio se interpretaria como una prueba
de nuestra fuerza” (10 6¢ picog Suvapeng mapdadeypa) (Th. 5.95.1; trad. Torres
Esbarranch, 1992). Deberia sefialarse que la envidia tiene connotaciones
principalmente negativas en Tucidides también; ver Huart (1968, p. 397-398). Sin
embargo, su dimension positiva se encuentra enfatizada en el contexto de la retérica
imperialista.
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eliminarla.®® El paradigma de Ciro prueba esto claramente: si Ciro
realmente deseaba eliminar la envidia de su tio, hubiera dado
explicaciones detalladas para probarle que esta equivocado, o hubiera
tratado de convencerlo de que eran iguales. Sin embargo, el no utiliza
estas técnicas; mas bien, logra persuadir a su tio mediante una
expresion superficial de afecto en conjunto con una muestra de poder.

En suma, el episodio de Ciro y Ciaxares saca a la luz la contribucion
de Jenofonte tanto a la teoria de las emociones como a la teoria
politica. El retrato de la compleja psicologia de Ciaxares ubica a
Jenofonte del lado de las teorias modernas de la emocion. Asimismo,
la Ciropedia se muestra como una fuente valiosa para el manejo
politico de la envidia; nuestro analisis ha mostrado que Ciro no
apunta realmente a mitigar la envidia de su tio, en primer lugar,
porque puede utilizar de manera exitosa la apelacién emocional como
una via facil hacia la reconciliacién que no ponga en cuestion su
estatus superior, y, en segundo lugar, porque en un nivel simbdlico,
la misma presencia de la envidia puede servir como confirmacion de
este estatus.

V. Ciro y sus pares: apelando al placer

Aristételes clasifica el placer (Adovr})) como una sensacién
(«ioBrioeilg) oponiéndolo asi a las emociones cognitivas (mt¢0n).* La
nocién de placer tiene un trasfondo filoséfico importante: la tradicion
filosofica distingue entre placeres nobles y placeres depravados.”
Jenofonte interactia de manera fructifera con esta tradicion. En el
segundo libro de Memorabilia, presenta a Socrates tratando de
convencer a Aristipo de que la vida de los gobernantes (y de los

% Hay un pasaje en la Ciropedia donde Ciro trata de evitar ser envidiado (X. Cyr.
7.5.37). Pide la opinién de sus amigos a manera de limitar su aparicion frente a las
masas con la intencién de despertar la envidia “lo menos posible” (fikiota
€meBovacg). Interesantemente, en la Ciropedia, la envidia de las masas es
considerada como maés peligrosa que la envidia de los iguales.

69 Para esta distincion, ver Grimaldi (1988, p. 15).

70 Ver ahora Wolfsdorf (2013) para el placer en la filosofia antigua griega.
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virtuosos, mas especificamente) tiene mayor placer que la vida de los
hombres que no son ni gobernantes ni virtuosos. Socrates también
narra la famosa fabula de Prodico en la que Virtud promete verdadero
placer en contraposicion al placer temporal por el cual aboga Maldad
(X. Mem. 2.1.21-34).”* No es sorprendente, entonces, que un tema
importante en la Ciropedia sea la distincion entre el placer temporal
y el placer a largo plazo.”?El placer en la Ciropedia es considerado
como un fin noble, como la recompensa por la practica de la virtud,
como un objeto por el cual vale la pena pelear y discutir.

Ciro problematiza el placer a largo plazo s6lo cuando se dirige a sus
pares, con el afan de persuadirlos de perseguir la virtud y el esfuerzo.
Por ejemplo, aconseja a doscientos hombres seleccionados de su
séquito a ser virtuosos utilizando el siguiente argumento:

...y que quienes se apartan de los placeres
momentaneos no lo hacen para no volver a gozar
nunca, sino para, a causa de esta continencia,
prepararse asi para obtener gozos multiplicados en el
porvenir. (X. Cyr. 1.5.9; trad. Vegas Sansalvador,
1987).7

71 Por un lado, Maldad le promete a Heracles el camino més fécil y placentero
(M6loyv te kal paotnv 080V, 2.1.24). Por el otro lado, Virtud, en su discurso,
recurre abundantemente al vocabulario del placer (160, 2.1.30; 1éioToUL
axovopatog, f1éiotov Bedpatog, 2.1.31; xaipovaoty, dydAiovtal, 1SEwG, PépvNVTAL,
fidovta, 2.1.33). Ella promete una forma mas alta de placer que es caracterizada
como (evdanpovia) (“felicidad”, 2.1.29; 2.1.33-34).

72 Jenofonte utiliza o bien el término fSovr}, que significa placer, o la palabra
ebEpoaoLvn y palabras afines que describen el disfrute. Si intentaramos establecer
una jerarquia de los placeres, la secuencia de més bajo a mas alto seria asi:
ebepoaovvn (jubilo, gozo, usualmente temporal), ndovn (placer, denotando algo
mas duradero), y ebdopovia (felicidad que apunta a la felicidad eterna). Todos
estos placeres son valorizados por Jenofonte.

73 kaitol y® oipon ovdepioy dpethv dokeioBon v’ AvBpanwv ®¢ Pndév mAéov
&xwowv ol éabAol yevopevol tdv movnpdv, GAN" ol te 1@V mapavtika 16ovedv
aneydpevol ovy iva pndémote DPPavOBol, TodTo MPATTOLOLY, AN MG 10 ATV
mv éykpatelov moAhomAdola €i¢ TOV Emeltar XpOvVOV €D@PAVOVHEVOL 0UT®
TapacKeLALOVTaL.
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De manera similar les explica a los nobles aristdcratas persas las
razones por las cuales considera a la masa de soldados como inferior:

Pues me parece que la mayor parte de nuestros
hombres son de los que van por donde se les conduzca
y creo que los buenos guias intentan conducirlos hacia
el bien y los malos hacia el mal. Y eso que a menudo
los malvados encuentran mds partidarios que los
virtuosos, pues el vicio, como marcha a través de los
placeres momentaneos, tiene a éstos como pruebas
convincentes para que mucha gente sea partidaria
suya. (X. Cyr. 2.2.24-25; trad. Vegas Sansalvador,
1987).74

Y concluye su discurso ante los capitanes y tenientes a quienes
intenta recompensar por su valentia en la batalla de la siguiente
forma:

Por tanto, de ahora en adelante, hemos de ser buenos
soldados sabiendo que la obediencia, la perseverancia
y, en el momento oportuno, las fatigas y los peligros
proporcionan grandes placeres e importantes bienes.
(X. Cyr. 3.3.8; trad. Vegas Sansalvador, 1987).7

De manera inversa, cuando Ciro se dirige a los plebeyos y a la
mayoria de los persas, insiste, como hemos visto arriba, en la victoria
y las ganancias materiales. Esto quiere decir que puede alterar su
mensaje para acomodarse a distintas audiencias. El cambio en el
énfasis de Ciro no es accidental; debe ser considerado a la luz del
trasfondo de las relaciones jerarquicas expuesto en la Ciropedia.
Jenofonte sugiere que solo la aristocracia tiene acceso a la virtud
suprema; esto se vuelve evidente no solo a lo largo de los eventos que
se narran en la Ciropedia (e. g., los pares de Ciro sobresalen y ganan

74 SOKET y&p oL TO pév TIOAD T@V OTPaTIOTAY eivat olov £neaBon ) &v Tig fyfTon:
dyewv 8 ofpat Emiyelpodaoty ol pév kahol kéyaBol £mi T kot Kayadd, ot 8¢ movnpol
€Tl T TTOVNPA. Kol TOAAGKIG Toivuv TTAEiovVaG Opoyvepovag Aapfdvouoty ol gadAot
fj ol omovdaiot. 1} yap movnpia §1 T@V mapavTika 1160vEV TOpeLOEVT] TADTOG EXEL
ovpnelfovoag TOAAOLG T OPOYVOHOVETLV.

75 obtwg obv xpR kai O Aomov &vSpag dyabolg eival, yiyvhoKovTag 8Tl Tig
peydiag dovag kod téyaBa T peydda 1) melbm Kal 1) KapTepia Kaiol €v ¢ Kop@
ndvol Kat Kiviuvol mapexovat.
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premios en batalla), sino también a un nivel mas teorético, dado que
frecuentemente se afirma que los lideres deben ser mas virtuosos que
sus seguidores.”® De este modo, la apelacién al placer en la Ciropedia
tiene una audiencia focalizada y apunta a destacar el estatus superior
de la aristocracia.””

VI. Conclusiones

Este estudio ha explorado la conexion entre la emocion y la
persuasién en la Ciropedia, enfocandose en cuatro emociones: el
amor (QW\ia y €pwg), la esperanza (éAmig), la envidia (pB6vog), y el
placer (1i6ovn}). Nuestros hallazgos sugieren que Jenofonte puede
contribuir a la discusion tedrica sobre las emociones. Acufa la
expresion €pwg 10D &pyeoBon para describir la devocidn al lider ideal;
ofrece teorias sobre el rol del miedo en un contexto militar; expande
la envidia mostrando su conexion con otras emociones Yy
considerando la posibilidad de que pueda ser experimentada no solo
por iguales, sino también por inferiores hacia sus superiores; y
valoriza el placer como un fin en si mismo.

Si intentamos encontrar un hilo comin que una las emociones que
constituyen el foco de este estudio, podemos observar que la mayoria
de ellas son provocadas por algtin discurso o accion de Ciro, quien
intenta persuadir a su audiencia eliminando por adelantado una
posible objecion o resistencia. Ciro desea despertar el amor de sus
subditos y la amistad de sus aliados para que no se subleven contra
él; se esfuerza por inspirar a sus soldados esperanza, para que no se
muestren cobardes en la batalla; y teoriza sobre los méritos del placer
a largo plazo para que la aristocracia persa no deje de practicar la
virtud. La envidia es algo diferente, porque no es solicitada, pero al
manejarla Ciro busca lidiar nuevamente con una objecion, en este

76 Por ejemplo, X. Cyr. 8.1.37: T puév o0V 00K (eTO TPOoTiKELY 00SEVE dip)Fig HOTIG
pun BeAtiov €in 1AV GpxopEvmv.

77 Por este motivo, lideres y personas de la clase alta también tienen un mayor
chance de obtener la felicidad (ebdonpovia). Ver Gray (2013).
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caso expresa.’® La apelacién a las emociones tiene entonces una
dimension politica y pragmatica y surge del estatus superior y no
cuestionado de Ciro. El estatus superior de Ciro se ve reforzado en
mayor medida por el tratamiento diferente que reserva para los
diferentes publicos. Ciro puede responder de manera diferente a sus
pares (apela al placer), a sus aliados potenciales (los intimida al
mismo tiempo que muestra su benevolencia), a sus seguidores
(intenta ganar su @WAia) y a sus soldados (intenta levantarles la
moral). Sin embargo, se espera que todos estos grupos reaccionen de
la misma manera hacia él: demostrando su devocion.

Finalmente, este estudio ha demostrado que la Ciropedia agrega un
matiz a la discusion sobre las emociones asociadas con la persuasion.
Mientras muestra que la apelacién emocional es una forma
importante de persuasion, también cuestiona la tradicional conexion
entre el discurso, la apelacion a las emociones y la persuasion. En
primer lugar, porque la persuasion en si misma tiene una nueva y mas
amplia definicién que se identifica con la devocién al lider ideal. En
segundo lugar, porque otros factores, como la educacién, el buen
caracter, la moralidad, y el estatus pueden ser mas valorados que el
discurso. Esta diferenciacion puede verse como una critica sutil a la
democracia contemporanea que privilegia los discursos y la
apelaciéon a las emociones como medios de persuasién.’ En la

78 Ver arriba, titulo IV. Sin embargo, es notable no encontrar muchos ejemplos de
resistencias en la Ciropedia: aunque en el prélogo, la resistencia y falta de
disciplina son planteadas como problemas cruciales en el manejo de las relaciones
humanas (problemas con los que un buen lider debe lidiar), a lo largo de la narrativa
nunca vemos a los subordinados de Ciro intentando sublevarse contra él. El tinico
acto de resistencia proviene del Rey Armenio, quien se rehtisa a pagar tributo,
aunque esto no dura mucho. De manera similar, los pares de Ciro siempre son
virtuosos, lo cual hace que las apelaciones de Ciro a la satisfaccién sean
redundantes. Por supuesto, Jenofonte desea subrayar el éxito del paradigma de
Ciro, pero una mayor inclusiéon de modelos de resistencia hubiera reforzado y
completado esta perspectiva.

" Ver, por ejemplo, Th. 2.40.2, 6.39. 1-2, para la importancia de los discursos en
el contexto democratico. Carey (1994: 27) tiene razén cuando sefiala que la
apelacion a las emociones tiene una larga historia y que no es producto de la
democracia ateniense, pero el hecho de que la democracia favoreciera los discursos
implicé inevitablemente una mayor dependencia en su valor emocional.
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Ciropedia, por el contrario, Jenofonte muestra tener conciencia de las
limitaciones y desventajas de la practica democratica: los discursos
basados en esperanzas infundadas, como esos brindados por
demagogos, son engafiosos, mientras que los discursos dirigidos a las
personas inmorales son intitiles.®’ La Ciropedia merece ser estudiada
tanto como una contribucién a la teoria de las emociones como una
respuesta sofisticada a los debates politicos de la época de
Jenofonte 8!

Traduccion

La traduccion del inglés al castellano del presente articulo ha sido
realizada por Juan Bautista Bardi (Universidad de Buenos Aires) y
Murielle Corrales Valle (Universidad de Buenos Aires).
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